
季德胜品牌系列产品区域代理合同

季德胜草本抗菌洗液系列
                                                                     合同签署地：盐城
甲方:盐城季德胜科技贸易有限公司（以下简称甲方）

乙方:                          （以下简称乙方）

    为促进双方共同合作和发展,甲乙双方本着平等互利的原则,经相互了解和充分磋商签订以下销售合同:

一、甲方确定乙方为          市                县＿＿＿渠道及所辖区域的总代理商。

二、代理品种及价格:
详见季德胜产品简介—PPT合同版（内备注合同价和代理价）
三、甲方义务:

1.在乙方遵守本合同的前提下,甲方不得在合同约定区域和渠道另设代理商。

2.确保产品的质量符合相应标准,承担相应责任。

3.确保供货及时,如有特殊原因应及时通知乙方。

4.提供销售证明文件和相关产品资料。

5.甲方新品上市,乙方享受优先签约权。

6.乙方确认其所辖区域被冲窜货,甲方有义务负责协调工作，处理赔偿与被赔偿事宜。

四、乙方义务:

1..乙方首次进货不得低于         万元,并确保前三个月进货量达到               
万元 ,三个月后保持月进货量          万元以上。

2..乙方只能进入本代理区域终端,严禁跨区域销售。

3.乙方首次收货日满三个月未开发的潜在客户,甲方有权自行操作。

4.乙方负责维护合同产品的零售价格体系,严格执行不低于本合同约定的最低销售价格进行销售。如需降低销售价格，须得到甲方的书面认可。
五、履行方式:

1.乙方根据市场需要,预付货款并提供订货单后,甲方予以发货。

2.甲方负责将货物发运到乙方所在地车站或托运部并承担费用。

3.提货时,乙方对产品进行验收,如发现产品破损、雨淋或短少,应要求承运单位出具证明,并凭证明七天内向甲方提出调换或补足要求。否则,甲方不予承担责任。

4.如乙方自发出订货单满半个月未收到货物,应向甲方提出书面反馈,否则视为收到货物。

5.合同签订,甲方收取乙方订金            ,本合同试生效半个月。半个月后乙方未
将首批货款付清,视乙方自动放弃处理,甲方扣留订金。

六、窜货认定:

    乙方低于合同约定的最低销售价格并进入合同外区域销售视为冲窜货。

七、年终奖励:

    乙方完全履行合同义务,无冲窜货行为,甲方将给予乙方以下奖励:完成额定年任务, 奖
励1%；完成年销售额          万元,奖励2%；完成年销售额        万元以上,奖励3%。

九、违约责任:

    1.甲、乙双方未经双方同意,不得擅自违背本合同,否则,应赔偿对方因此而造成的损失。

    2.乙方发生冲窜货行为, 经甲方认定取证后，乙方应无条件将其回购,并以窜货品种的

取证数量×代理价格为标准，赔付被冲窜货方。回购冲窜货可由甲方、乙方或第三方执行。

    3.若乙方有恶意冲窜货行为,甲方有权单方面解除本合同并取消对乙方的支持和年终奖
励。

十、合同终止

    合同期内，乙方未能完全履行本合同，本合同自行解除；如乙方因其它原因向甲方提出
退出代理，甲方则以六折价格回购退货，同时合同解除。

十一、甲、乙双方均不得将本合同中的内容及在本合同执行过程中获得的对方的商业信息向任何第三方泄露、透露和披露。

十二、本合同如发生纠纷,双方协商解决;协商不成的,由合同签署地法院管辖。本合同一式两份,双方各保留一份,签字盖章后生效,有效期自             至              止。

甲方:盐城季德胜科技贸易有限公司        乙方:
法定代表人:季荣生                      法定代表人：
委托代理人:                            委托代理人:

地址:盐城市后关路8-2-107号            地址:

电话:400-021-8055                      电话:

传真:0515-88778855                     传真:

QQ号：97335199                         QQ号：

年     月     日

